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提升商務能力、鏈結商務人脈、創造商務績效

出書因緣．推薦序

 
BNI 臺灣負責人 謝聰評 Smart/ 撰

一、我與 BNI 的因緣

這一切，要從我與 BNI 的因緣說起。

當時，我在培訓單位擔任加盟事業部副執行長，為了了解更多加盟資訊與運作

模式，參加了台灣春季加盟展，也因此認識了當時將 BNI 帶進台灣的英國夫婦季紅與

Andrew。

第一次接觸 BNI 時，我問：「這是什麼？」他們告訴我：「這是一個人脈平台。」

這立刻引起我的興趣，因為我們經常聽到一句話：「人脈就是錢脈。」

但當時的我也有疑問：在台灣到處都可以認識人，為什麼還要花錢，而且一大

早就要出門？因此，我整整觀望了六個月。直到後來告訴自己：「總要給自己一次機

會。」於是我開始進入已經運作的區域學習，也真正看見這套系統成功的可能性。

同年 11 月，我前往美國參加 BNI 全球年會。有一幕至今讓我印象深刻：在一個

偏僻的高爾夫球場，竟然聚集這麼多會員彼此交流，引薦單滿天飛。我當時心想：「如

果在這樣的環境都能創造這麼好的成果，那麼人口密集的台北市，為什麼不行？」

回到台灣後，我正式展開 BNI 的商務旅程。2008 年啟動三個分會並取得區域加

盟資格；2018 年取得 BNI 台灣經營資格。同年，我也取得創辦人 Dr. Ivan Misner 著作

《Who’s in Your Room?》的中文出版機會。

當時台灣約有 3,200 位會員，到了 2025 年底，已突破萬人。也因此，我更加相信，

Dr. Ivan Misner 累積多年的商務智慧，值得被更多商務人士看見。2026 年，我再次提

出邀請，希望將更多重要著作帶到台灣。

二、為什麼出版這三本書？

有一句話，我非常喜歡，也經常與夥伴分享：
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「活出一道光，讓生命影響生命。」

這些年，我看見許多 BNI 夥伴透過系統學習與實踐創造成果，更令人感動的是，

每一位成功的夥伴，都願意無私分享自己的經驗，幫助更多人成功。

因此，我希望透過這次出版，讓這些商務智慧不只留在 BNI，更能走向台灣更多

企業主、創業者與商務人士。

我們經常分享，善用 BNI 系統平台，可以帶來三個重要收穫：** 提升商務能力、

鏈結商務人脈、創造商務績效。** 而這三個收穫，也正好串起這次出版的三本書。

三、從思維、人脈到成功

這三本書不是三個獨立的主題，而是一套完整的成長路徑。

《第三代思維》帶領我們從「競爭」、「合作」走向「共創」，學習共同創造解

決方案與更大的價值；《人脈經營高手養成》告訴我們，真正的人脈不是認識多少人，

而是透過付出、信任與長期經營，建立彼此支持、互相引薦的關係；《成功大師》則

進一步將思維與人脈化為行動，從成功者的經驗中，學習設定目標、持續行動、面對

逆境，創造屬於自己的成果。

從思維開始，以人脈連結，用行動實踐，最後創造成功的人生。

這也正是：提升商務能力、鏈結商務人脈、創造商務績效。

結語

「付出者收穫。」

這不只是一句值得銘記在心的話，更是一種值得實踐一生的人生態度。

期待這三本書，能成為每一位讀者商務與人生道路上的一盞燈。從改變思維開

始，鏈結更好的人脈，採取正確的行動，創造更好的成果。

讓我們一起邁向人生的巔峰——助己，也助人。
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